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	摘要(中)	本研究以新竹科學園區為例，觀察台灣高科技產業的垂直分工的情況，本研究利用廠商主要產品的生產過程中所需外購的原物料及零組件等支出佔其單位成本的比例來衡量廠商垂直分工的程度，此一衡量方式與以往的研究不同，惟更為深入；之後本研究再以此衡量方式所得到之統計結果以進一步分析垂直分工對於市場進入障礙、產業群聚及研發投入水準的影響。


本研究首先利用理論模型推導，比較內製型與外包型廠商的成本函數，從而發現，當廠商生產兩種中間投入要素，且其彼此之間具有連結成本時，則廠商採用外包方式從事生產時的最小有效規模（MES）會小於當廠商自行同時製造二種中間投入要素時的最小有效規模，故此可推論出：採用外包將有利於廠商以較小的規模進入市場從事競爭，而此亦將能降低市場進入障礙，故能提高新進廠商的市場參進。此外，本研究之理論模型亦推導出外包型廠商的邊際成本亦低於內製型廠商，由此亦可推論出：採用外包從事生產可以降低廠商的生產成本。此外，本研究利用Tobit模型的實證結果亦發現，垂直分工的替代變數－外包比例對於新進廠商的參進程度有顯著的正向效果，由此可見垂直分工特性確實可以降低廠商生產成本及市場進入障礙程度。


就實證的相關重要結果而言，本研究發現，節省成本的考量乃是主導廠商其決定外包比例多寡的主要考量因素；當廠商越想節省硬體投資支出時，則其越會以提高外包比例來達成此一目的。而在廠商群聚模型中，本研究另利用Probit模型來分析影響廠商最重要合作對象是否會遠至國外地區時，實證結果發現，廠商間作業與聯繫上電子化的密度，對於其是否可以跨越地理屏障進而與國外廠商合作具有顯著的正向效果，而此顯示，電子化的採用確實可以擴大廠商間的群聚範圍並強化其群聚效果；而在國內群聚模型中，本研究利用OLS方法分析影響廠商其在台灣最重要合作對象地理距離的遠近因素為何，本研究發現，外包比例對於廠商的群聚之地理距離變化有顯著的負向效果，而此顯示，廠商採用外包方式從事生產雖可降低其內部生產成本，惟相對的廠商與廠商之間彼此的交易成本確會增加，為此，廠商會傾向與其合作廠商彼此緊鄰以有效降低其交易成本，由此可見，垂直分工的特性是促成廠商群聚的主因之一。最後本研究亦發現，外包比例對於廠商投入研發的水準將有顯著的負向效果，而此表示外包比例越高的廠商，其投入研發的比例會相對越低，而此或可顯示台灣垂直分工之特性確實會降低廠商在研發活動上的實質需要。
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